
Techn. Verkaufsberater im Innendienst (m/w) 100 %

Ihre Tätigkeiten:
• Kompetente Beantwortung der Kundenanfragen beim Verkauf von Sonder- und Standardwerkzeugen
• Angebotserstellung inkl. Preiskalkulation
• Termingerechte Auftragsabwicklung
• Technische Abklärungen mit unseren internationalen Lieferanten
• Analyse und Beobachtung der Umsatz- und Absatzentwicklung im Verkaufsgebiet
• Enge Zusammenarbeit mit unseren Aussendienstmitarbeitenden

Ihr Profil:
• Abgeschlossene polymechanische Grundausbildung mit erster kaufmännischer Erfahrung oder 

kaufmännischer Weiterbildung (z.B. Techn. Kaufmann)
• Mindestens 2-3 Jahre praktische Berufserfahrung in der Zerspanung
• Sicherer	Umgang	mit	der	MS-Office	Palette
• Stilsicheres Französisch sowie sehr gute Deutschkenntnisse (Italienisch von Vorteil)
• Selbstständige, präzise und kundenorientierte Arbeitsweise

Wir bieten:
• Eine abwechslungsreiche Position mit Raum für Eigeninitiative und Verantwortung
• Ein angenehmes und teamorientiertes Arbeitsumfeld
• Kurze Entscheidungswege und ein unkompliziertes Miteinander in einem inhabergeführten Unternehmen
• Zeitgemässe und attraktive Anstellungsbedingungen

Schaffen Sie Mehrwert für die Kunden und bewirken den Unterschied? Dann freuen wir uns auf ihre vollständigen
Bewerbungsunterlagen und stehen für Fragen gerne zur Verfügung.

DIHAWAG | Zürichstrasse 15 | 2504 Biel/Bienne | T +41 32 344 60 60
Frau Özlem Berkpinar | hr@dihawag.ch | www.dihawag.ch

DIHAWAG ist ein dynamisches, erfolgreiches Dienstleistungsunternehmen im Bereich Zerspanungswerkzeuge und 
Spanntechnik mit Sitz in Biel. 

Zur Stärkung unseres Teams suchen wir eine verantwortungsbewusste und engagierte Persönlichkeit als

„Wir bewirken Unterschied und schaffen Mehrwert mit qualifizierten Fachleuten. 
Wir haben erstklassige Produkte und setzen auf Kontinuität.“


